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Jahr fur Jahr absolviere ich rund 100 Veranstaltungen fir Eltern. Standig erhalte ich Anfragen we-
gen Vortragen, Lesungen oder Workshops. Sie erfordern meistens ausfiihrliche Antworten und Er-
klarungen. Deswegen habe ich hier die wesentlichen Informationen fur Sie zusammengefasst.
Manche Tipps und Hinweise sind allgemeiner Art und kénnen lhnen grundsatzlich bei der erfolg-
reichen Organisation von Elternveranstaltungen helfen, auch wenn der Referent ein anderer ist.
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Anhang: zwei Flyer-Beispiele

A. WER KOMMT ALS VERANSTALTER IN FRAGE?

Im Prinzip kann jede Person oder Organisation eine Elternveranstaltung mit mir organisieren.
Meistens werde ich direkt Gber Schulen oder Kindergarten angefragt: von der Leitung, von der El-
ternvertretung (Schulpflegschaft oder Schulelternbeirat) oder vom Férderverein.

Seltener kommt es vor, dass mich eine Einzelperson engagiert. Das ist beim Wohnzimmer-
Workshop (vgl. S. 4 oben) der Fall oder dann, wenn etwa eine Lerntherapeutin mich fiir eine El-
ternveranstaltung in ihrer eigenen Praxis bucht.

Zudem veranstalten etliche Buchhandlungen, Volkshochschulen, Familienbildungsstétten und ahn-
liche Einrichtungen der Erwachsenenbildung Lesungen, Vortrage oder Workshops mit mir. Und na-
tarlich kdnnen mich Vereine oder Selbsthilfegruppen verpflichten, was meist im Zusammenhang
mit ADS/ADHS, Legasthenie sowie bei Pflegeeltern der Fall ist.

Auch Verbande oder politische Parteien kénnen mich engagieren. Allerdings schlie3e ich grund-
satzlich die Mitwirkung an Veranstaltungen mit rechtsradikalem, rassistischem oder menschen-
feindlichem Hintergrund aus, denn meine fachliche Basis bilden die humanistische Padagogik und
Psychologie (mehr dazu auf meiner Internetprdsenz www.schubs.info unter ,Vita®).



B. VERANSTALTUNGSFORMEN

1. Vortrag:

Die Themen, Uber die ich Vortrage halte, kbnnen Sie einer separaten Liste entnehmen (ggfs. bitte
anfordern oder auf meiner Internetprasenz www.schubs.info unter ,Themen* einsehen und herun-
terladen).

a) Zeit und Dauer:

Vortragsveranstaltungen finden in aller Regel abends statt, z.B. zwischen 20 und 22 Uhr, gelegent-
lich auch schon um 19.30 oder gar um 19.00 Uhr. An vielen Schulen gibt es eine Tradition, Eltern-
abende bzw. Klassenpflegschaftssitzungen zu einer bestimmten Zeit beginnen zu lassen, die dann
auch far den Elternvortrag ibernommen wird. Selten werde ich auch zu Nachmittagsterminen ein-
geladen.

Meine Vortrage dauern im Normalfall 75-90 Minuten mit anschlieBender Méglichkeit zum Nachfra-
gen und Diskutieren. Ich versuche dabei stets, Information, Unterhaltung und Lebenshilfe mitei-
nander zu kombinieren. Bei jedem Vortrag gibt es ein, zwei Infobléatter fir die Zuhdrer mit Stichwor-
ten oder Tipps zum Thema als Gedachtnisstitze und Erinnerungshilfe (,Handout").

In der Regel biete ich an, meinen Bucher- und Materialientisch schon eine halbe Stunde vor Vor-
tragsbeginn sowie auch am Ende der Veranstaltung zu besuchen.

Eine Pause ist bei Vortragen normalerweise nicht sinnvoll; wenn sie vom Veranstalter jedoch aus
Bewirtungsgrinden gewilnscht wird, lasse ich mich darauf ein. Bewahrter ist ein offenes Ende mit
individuellen Gesprachsmdglichkeiten (s. unten, Veranstaltungsrahmen).

b) Raum

Als Vortragsraum kénnen ein Klassenzimmer, der gréBere Musik- oder Zeichensaal, die Aula, das
Foyer oder die Turnhalle der Schule, der Bewegungsraum in der Kita, aber auch ein Gemeinde-
saal oder ein anderer auBerschulischer Raum dienen. Je vertrauter er den Eltern ist, desto besser.
Einen sehr fremden Raum aufzusuchen erhéht namlich die Hemmschwelle fir die Teilnahme.

Der Raum sollte unbedingt die technische Mdglichkeit bieten, mit dem Beamer oder mit einer elek-
tronischen Tafel eine Prasentation zur Veranschaulichung der Vortragsinhalte zu zeigen.

Bei gro3en Rdumen ist eine Mikrofonanlage erforderlich.
c¢) Veranstaltungsrahmen

Veranstaltungen mit einem schénen Ambiente tragen dazu bei, sich dort wohl zu fihlen und fér-
dern damit die Teilnahmebereitschaft der Eltern. Ein bisschen Dekoration, und seien es nur eine
blihende Pflanze oder ein Blumenstraul3, macht bereits eine bessere Atmosphére.

Wenn Kinder zu Beginn einen kleinen musikalischen Auftakt gestalten, verleiht das der Veranstal-
tung eine wirdige Note. Ich habe auch schon den Eltern-Lehrer-Chor erlebt - das war sehr beein-
druckend!

Das Angebot von Getranken und ggfs. Knabbereien wirkt attraktiv. An ein paar Stehtischen kann
man nach Vortragsende noch ein Glaschen trinken und miteinander diskutieren. Manchmal win-
schen Veranstalter eine Pause mit dem Verkauf von Snacks und Getranken, um die Vortragskos-
ten wenigstens zu einem kleinen Teil wieder hereinzubekommen.

Bei meinen Vortragen biete ich immer einen Buchertisch an, an dem Eltern stébern kébnnen und wo
sie - vor allem nach dem Vortrag - ihre persdnlichen Fragen unterbringen kénnen, die sie im Ple-
num nicht stellen mochten.



2. Lesung:

Von der Form her &hnlich wie ein Vortrag ist die Lesung. Hier steht dann eines meiner Bucher

oder eine Auswahl von Texten aus verschiedenen Verdéffentlichungen im Mittelpunkt, z.B.:

e Schulerfolg ist lernbar (Lesung aus dem gleichnamigen Buch, MEDU-Verlag 2021)

e Kleine Schubse fir den Erziehungsalltag (Lesung aus ,Ist das mein Kind oder Ihres!?*, MEDU-
Verlag 2020)

Ich lese allerdings nicht nur unterhaltsame Texte vor, sondern gebe zusétzliche Erlauterungen und
erzahle Beispiele und Anekdoten zur Auflockerung und Veranschaulichung.

Im Unterschied zum Vortrag, bei dem ich frei oder am Pult vor dem Publikum stehe, sitze ich bei
einer Lesung normalerweise an einem Tisch. Ublicherweise signiere ich am Ende meine Blcher.

Eine ganz besondere Veranstaltung ist die Konzertlesung ,Es ist normal, dass keiner normal ist —
Heitere und nachdenkliche Texte zu ,Eine Schule fur alle™ (vgl. www.schubs.info, Rubrik ,Themen*
=> Vortragsveranstaltungen).

3. Workshop:

Der Begriff ,Workshop“ bedeutet wortlich Ubersetzt ,Werkstatt” und meint das vertiefende Arbeiten
an einem Thema_in einer Uberschaubar groBen Gruppe mit viel Gespréach und unter Einbeziehung
von praktischen Ubungen. Meine Eltern-Workshops haben im Normalfall héchstens 20 Teilnehmer,
dauern etwa drei Stunden (inkl. Pause) und bieten viele praktische Anregungen, die im hauslichen
Lern- und Hausaufgabenalltag direkt umgesetzt werden kénnen.

Die Themen, zu denen ich Workshops anbiete, kénnen Sie der Vortragsliste entnehmen (vgl.
oben, Pkt. 1).

Ein Workshop kann sowohl abends als auch am Vormittag stattfinden. Viele Mutter (bei Elternver-
anstaltungen sind ohnehin rund 90 % aller Teilnehmerlnnen weiblich) kdnnen sich leichter vormit-
tags Zeit nehmen, wenn die Kinder in der Schule oder im Kindergarten sind, als zu anderen Ta-
geszeiten.

4. Doppelpack:

Eine Kombination aus offenem Abendvortrag, bei dem es keine Grenze flir die Teilnehmerzahl
gibt, und einem begrenzt kleinen Elternworkshop am folgenden Vormittag hat sich in meiner El-
ternarbeit an Schulen sehr bewéhrt. Das ist fir den Veranstalter nicht nur kostengunstiger (vgl. un-
ten, Kap. D, ,Kosten®), sondern auch inhaltlich fir etliche Eltern ergiebiger.

So kann der Vortrag ein allgemeines Thema abdecken wie z.B. ,Mehr Konzentration, Motivation
und Respekt — So kénnen Eltern ihre Kinder unterstitzen®. Im Workshop am folgenden Vormittag
kénnen dann spezifische Themenaspekte mit praktischen Ubungen vertieft werden: z.B. die Haus-
aufgabensituation, Konzentrations- oder Motivationsférderung u.a.m.

Es ist auch umgekehrt denkbar, einen thematisch zugespitzten Vortrag (z.B. ,Jetzt konzentrier’
dich endlich mal!¥) im Workshop mit praktischen Anregungen fir allgemeine, aber verwandte As-
pekte (z.B. Hausaufgaben, Motivation 0.a.) zu vertiefen.

Bei den Themen Konzentrationsférderung, Rechtschreibtraining und Hausaufgaben wurde gele-
gentlich sogar gewlnscht, den Abendvortrag mit einem Workshop am folgenden Morgen zu vertie-
fen. Der ist dann zwar thematisch gleich, aber inhaltlich differenzierter.

Welche Konstellation am sinnvollsten ist, hangt einfach von den Bedirfnissen der Teilnehmer vor
Ort ab.



5. Wohnzimmer-Workshop

Der Wohnzimmer-Workshop ist eine in der Regel privat organisierte Veranstaltung. Interessierte
Eltern laden so viele Teilnehmer ein, wie im Wohnzimmer noch bequem Platz finden (meistens ca.
8-10 Personen), um mit mir an einem Thema ihrer Wahl zu arbeiten. Diese zweieinhalbstlindigen,
Uberwiegend nachmittaglichen Veranstaltungen sind meist sehr intensiv und bieten viel praktische
Lebenshilfe.

Ein Wohnzimmer-Workshop kostet € 300,- und ist nur machbar, wenn er unweit meines Burositzes
(max. 150 km) oder in zeitlicher und raumlicher N&he zu einer anderen Veranstaltung stattfindet.

C. TiPPS FUR DIE WERBUNG

Um eine gute Beteiligung bei Elternveranstaltungen zu erreichen, ist Werbung hilfreich. Das gilt
umso mehr, je groBer die Schule ist.

1. Zeitlicher Aspekt

Effiziente Werbestrategien verlaufen in mehreren Wellen:
Die erste Welle besteht im Bekanntmachen von Thema und Termin lange im Voraus, z.B. im
Rahmen eines Elternabends bzw. einer Klassenpflegschaftssitzung.

Die zweite Welle ist mit der Ankiindigung auf der Schul- oder Kita-Website, dem Verteilen von
Handzetteln an die Eltern, mit dem Aush&ngen von Plakaten in der Kita bzw. im Schulhaus und
ggfs. in umliegenden Geschaften und der evtl. Verodffentlichung eines Veranstaltungshinweises in
der lokalen Presse die intensivste.

Manchmal ist eine dritte Welle sinnvoll, um die Eltern noch einmal zu erinnern. Das gilt insbeson-
dere dann, wenn die Veranstaltung kurz nach einem Ferienabschnitt terminiert ist.

2. Werbemedien

Werbemedium Nr. 1 ist die mindlich mitgeteilte Information und die sich anschlieBende Mund-zu-
Mund-Propaganda. lhren Effekt sollte man keinesfalls geringschéatzen. Er ist umso gréBer, je mehr
die Veranstaltung Gesprachsthema an der Schule ist, beispielsweise ausgeldst durch Diskussio-
nen in den Klassenpflegschaften oder in den anderen schulischen Gremien.

Werbemedium Nr. 2 ist Papier in Form von Handzetteln und Plakaten. Ich gestalte fir Veranstal-
ter kostenfrei einen Flyerentwurf als WORD-Datei zur eigenen Fertigstellung (vgl. pdf-Beispiele im
Anhang), dessen Schrift gro3 genug ist, um das Blatt beim Kopieren auf das kostengtinstigere DIN
A-5 zu verkleinern. AuBerdem kann man durch VergrdBern auf DIN A-3 daraus Plakate herstellen,
die im Schulhaus und ggfs. in den umliegenden Geschaften ausgehangt werden.

Ein weiteres Medium aus Papier ist die Schilerzeitung. Vereinzelt gibt es Schulen, die eine
~Schulzeitung” in Zusammenarbeit von Eltern, Schilern und Lehrkraften herausgeben. Da diese
Publikationen nicht allzu oft erscheinen, dienen sie eher der langfristigen (Vor-)Ankindigung

(= erste Welle).

Werbemedium Nr. 3 stellt das Internet dar. Viele Schulen haben eine eigene Internetprédsenz und
dort einen Terminkalender. Zudem kdnnen Einladungen ergénzend zum Flyer per Mail an die Ad-
ressen der Eltern verschickt werden.

Wenn eine Schule bzw. Kita ihre Vortragsveranstaltung 6ffentlich anbieten mdchte, bieten sich
die klassischen Medien Lokalpresse und lokaler Rundfunk an. Die lokalen Werbe-Wochenblatter
sollte man in diesem Zusammenhang unbedingt mit berlcksichtigen, denn sie werden viel gele-
sen.

Hilfreich ist immer der persénliche Kontakt zu den jeweiligen Redakteurinnen und Redakteuren.
Deshalb sollte man hingehen, schriftliches Material persdnlich Gbergeben und im Gespréach erlau-
tern. Ein Foto erhdht die Attraktivitat der Meldung fur die Presse, deshalb erhalten Veranstalter
stets ein Portratfoto von mir.



Um fir eine 6ffentliche Veranstaltung der Schule oder Kita zu werben, bietet es sich auBerdem an,
Flyer als Datei an andere Schulen, Kindergarten, Amter, Sozialarbeiter, Beratungsstellen etc. zu
schicken.

D. KOSTEN

Ein Vortrag o.a. verursacht immer Kosten, selbst wenn ein Referent honorarfrei zur Verfigung
stiinde. Werbung und Kopien, Dekoration, Hausmeister-Uberstunden, evil. Bewirtung der Gaste
oder ein kleines Referentengeschenk lassen sich nicht immer kostenfrei organisieren, auch wenn
Fantasie und ehrenamtliches Engagement manchen Euro einsparen.

Honorarfreie Referenten gibt es beispielsweise in den értlichen Erziehungs- oder schulpsychologi-
schen Beratungsstellen, sofern sie den Vortrag offiziell als Arbeitszeit geltend machen kénnen.
Vielleicht stehen fir manches interessante Thema ein Kinderarzt, eine Heilpraktikerin oder eine
(Lern-, Ergo-, Sprachheil- oder sonstige) Therapeutin aus ldealismus kostenfrei zur Verflgung.
Ansonsten jedoch verlangen Vortragsreferenten ein Honorar, vor allem dann, wenn sie ihre freibe-
rufliche Existenz daraus bestreiten, wie das bei mir der Fall ist.

1. Kosten fiir einen individuellen Veranstaltungstermin

Die Summe, die ich verlangen muss, setzt sich zusammen aus dem eigentlichen Honorar, den
Fahrtkosten (derzeit 30 Ct. je gefahrener km), Ubernachtungskosten (ab 150 km Entfernung, wo-
bei die Hotels je nach Region unterschiedliche Preisniveaus haben. Ich setze zwischen € 60,- und
80,- an) und der gesetzlichen Mehrwertsteuer von 19 %. Welcher Betrag am Ende dabei heraus-
kommt, ist Ublicherweise Verhandlungssache und hangt von vielerlei Umstanden ab.

Das ,eigentliche Honorar fir eine Vortragsveranstaltung liegt bei mir derzeit in der Regel zwischen
€ 400,- und 600,-, je nach zeitlichem Aufwand fir Vorbereitung und Anreise, Veranstalter und Be-
deutung. Kindergarten gewahre ich grundsatzlich einen Rabatt.

Bei einem Workshop sind es zwischen € 400,- und 700,-; bei einer Ganztagsveranstaltung zwi-
schen € 600,- und 1.000,-.

eigentliches Fahrt- Ubernach- MWSt. Summe
Honorar kosten tung 19%
Vortrag 400,- - 600,- | 0,30 je km | 50,- - 80,-
Workshop 400,- - 700,- | 0,30 je km | 50,- - 80,-
Ganztagsseminar | 600,- - 1.000,- | 0,30 je km | 50,- - 80,-

So kann der Elternvortrag an einer kleinen Grundschule im fir mich nahen Bonn € 500,- inkl. allem
kosten, aber der Festvortrag im Rahmen der Jubildumsveranstaltung eines renommierten Gymna-
siums in Hamburg oder Minchen auf rund € 1.200,- kommen.

Um Schulen mit diesen Kosten nicht zu Gberfordern, gibt es unter bestimmten Umstédnden auch
preisglunstigere Lésungen:

2. Kosten im Rahmen einer Vortragsreise

Wenn ein Vortragstermin im Rahmen einer Vortragsreise vereinbart wird, bei der ich mehrere Ver-
anstaltungen innerhalb einer Region bindeln kann, ergeben sich Einsparungen bei den Fahrtkos-
ten, die ich an die Veranstalter weitergebe. Dann kann der Vortrag im rund 300 km von mir entfern-
ten Heilbronn, Hannover oder Kassel ab € 600,- (alles inklusive) méglich werden, in Mlnchen,
Hamburg oder Erfurt ab € 700,-. Eine konkrete Preisangabe ist nur bei einer konkreten Anfrage
maoglich.

3. Rabatt beim Doppelpack
Bei der Vereinbarung eines Doppelpacks ergeben sich zusatzliche, kombinierbare Rabattmdglich-

keiten. Das gilt nicht nur fir die oben beschriebene Form aus Abendvortrag plus Vormittags-
Workshop far Eltern (vgl. oben, B.4.).



Manche Schulen kombinieren auch eine schulinterne Lehrerfortbildung tagstiber mit einem abend-
lichen Elternvortrag. Daraus ergibt sich allein schon wegen der einmaligen Anreise fir zwei Veran-
staltungen ein Preisvorteil. Hinzu kommt ein ,Mengenrabatt“ von im Normalfall 10 Prozent auf die
Gesamtsumme.

Sonderfinanzierung bei Abendvortrag plus Vormittags-Elternworkshop:

Der Vormittags-Workshop in Ergédnzung zum Abendvortrag kann auch so vereinbart werden, dass
er sich allein aus der GebUhr von je € 25,- (Elternpaare: € 35,-) finanziert, die die Teilnehmer/-
innen direkt an mich bezahlen und woflr sie eine Quittung mit Teilnahmebescheinigung erhalten.
Der Veranstalter wirbt fir den Workshop, wobei ich gerne bereit bin, den Flyer daflir zu gestalten
(vgl. Beispiel im Anhang, S. 9). Er muss einen Raum zur Verfigung stellen und die schriftlichen
Anmeldungen der Interessenten einsammeln. Wenn mindestens acht verbindliche Anmeldungen
vorliegen (max. 20), kommt der Workshop zustande.

Unter dieser Bedingung gewahre ich einen Preisnachlass von € 50,- flir den Abendvortrag. Kommt
der Workshop nicht zustande, bleibt es beim urspriinglich ausgehandelten Vortragshonorar. Ein
Versuch birgt also kein Kostenrisiko, sondern kann nur einen Vorteil bringen.

E. Finanzierungstipps

Auch wenn ich mich stets um einen vertretbaren Kompromiss zwischen notwendigem Honorar und
Bezahlbarkeit fir den Veranstalter bemiihe, ist es flr eine Schule oder ihre Elternvertretung nicht
immer leicht, die anstehenden Kosten fir eine Elternveranstaltung bereitzustellen. Es gibt jedoch
ein paar Mdglichkeiten, den entsprechenden Betrag aufzubringen:

® Elternspende: Bei der Veranstaltung wird ein Kérbchen oder Sparschwein aufgestellt und um
eine Spende zur Mitfinanzierung der Veranstaltungskosten gebeten.

® Eintritt: € 2,- bis 5,- je Person werden bei einem Vortrag haufig verlangt. Das ist immer noch
deutlich billiger als eine Kinokarte oder als die Volkshochschule. Gleichzeitig erhdht es die
Wichtigkeit der Veranstaltung. Bei 100 Teilnehmern I&sst sich so manchmal schon die Hono-
rardeckung erreichen.

® Vorverkauf: Eintrittskarten (z.B. lber das Schulsekretariat) im Vorverkauf 1 Euro billiger anzu-
bieten als an der Abendkasse, macht sie nicht nur attraktiver. Wer eine Karte im Vorverkauf
erwirbt, wird auch eher an der Veranstaltung teilnehmen als jemand, der sich nur per Zettel
anmeldet.

® Gutscheinverfahren: Der Eintritt wird auf beispielsweise € 5,- festgesetzt. Die schriftliche Ein-
ladung enthalt einen Gutschein Uber € 3,-. Das sorgt nicht nur dafiir, dass die persénlich einge-
ladenen Eltern der eigenen Schule sehr preiswert teilnehmen kénnen, sondern animiert auch
zum Kommen — wer |&sst schon gerne € 3,- einfach verfallen?

® Werbung: Ein Werbeaufdruck auf den ausgehangten Plakaten oder der Riickseite der Ein-
trittskarten kann einen Zuschuss der werbenden Firma einbringen.

® Bewirtung: Ein Verkauf von Getranken und evtl. Happchen oder Knabbereien bei der Veran-
staltung kann die Kostendeckung unterstttzen.

® Sponsoren: Da Schulen mehr und mehr auf Sponsoring angewiesen sind, wird es naturgeman
immer schwieriger, Forderer fir eine schulische Vortragsveranstaltung zu gewinnen. Trotzdem
gelingt Eltern das immer wieder, vor allem durch ihre persénlichen Kontakte. Bei Gesundheits-
themen lassen sich 6fters Krankenkassen als Unterstitzer einbeziehen. Wohltétige Zirkel wie
die Rotarier oder den Lion’s Club kann man ebenfalls ansprechen.

® Kooperationspartner: Wenn es gelingt, die Volkshochschule (VHS), die Familienbildungsstat-
te (FBS) oder einen &hnlichen Trager der Erwachsenenbildung als Kooperationspartner zu ge-
winnen, lassen sich die Kosten teilen. Oft tragt die VHS die Honorarkosten und beansprucht
nur dann einen Zuschuss der Schule, wenn das Eintrittsgeld die Kosten nicht decken sollte.
Findet der Vortrag in der Schule statt, ist meist ein guter Besuch garantiert, was sowohl die
Kostendeckung per Eintritt ermdglicht als auch die Statistik der VHS aufbessert.
Elternseminare, die thematisch mit Demokratie, Mitbestimmung, Schulentwicklung usw. zu tun



haben, kénnen in manchen Bundeslandern auch gemeinsam mit der jeweiligen Landeszentrale
fur politische Bildung durchgefihrt werden.

® Schulférderverein: Je nach der Formulierung des Vereinszweckes in der Satzung kann der
Schulférderverein Vortragsveranstaltungen ganz oder teilweise finanzieren. SchlieBlich férdert
gute Elternarbeit Uber die Verbesserung von Schulklima und Erziehungskompetenz auch die
Effektivitat des Unterrichts.
Einmal sagten mir Elternvertreterinnen: ,Wir leisten sténdig ehrenamtliche Arbeit fur die Schule,
da ddrfen wir uns einmal im Jahr etwas Sinnvolles fir uns selber génnen.*

F. ORGANISATORISCHES

Die voranstehenden Ausfihrungen machen deutlich, dass eine gréBere Veranstaltung mit Aussicht
auf Erfolg eine lange Vorbereitungszeit erfordert. Auch die Terminabsprache mit viel gefragten Re-
ferenten sollte wenigstens ein halbes Jahr Vorlaufzeit bertcksichtigen. Ich habe es zwar schon er-
lebt, dass eine erfolgreiche schulische Vortragsveranstaltung innerhalb von drei Wochen auf die
Beine gestellt wurde, aber das ist eher die Ausnahme als die Regel.

Wenn Sie eine Veranstaltung mit mir buchen wollen, so hat die Terminfestlegung Vorrang vor der
Absprache des Themas. Wird das Thema aus meinen Listen fir Vortrdge und Workshops gewahlt,
kann es auch sehr kurzfristig festgelegt werden.

Bei fester Buchungsabsicht fertige ich eine schriftliche Vereinbarung aus, in die ich die getroffenen
Absprachen aufnehme. Diesen Vertrag schicke ich Ihnen per Mail oder Post zu mit der Bitte, ein
unterschriebenes Exemplar bis zu einem darin festgelegten Zeitpunkt (in der Regel innerhalb von
zwei Wochen) zurlickzusenden. Erst wenn ich das in der Hand habe, ist der Termin flr beide Sei-
ten endgdltig verbindlich.

KéIn, im November 2023

Y QW:Q\;J—

Dipl.-P&d. Detlef Trabert



IHR LOGO / IHRE EINRICHTUNG

lhre Schuladresse

Herzliche Einladung zum Vortrag
mit Schulberater und Buchautor Detlef Trabert:

Mehr Konzentration, Motivation und Respekt
— So kdnnen Eltern ihre Kinder unterstiutzen

.,Mein Gott, jetzt konzentrier' dich doch endlich mal! —
~wWenn du dich nur ein bisschen mehr anstrengen wur-
dest!“ — ,Hallo? Wie redest du mit mir?“

Hat es je etwas genutzt, sein Kind mit solchen Satzen
zu mehr Lernanstrengung bewegen zu wollen?

Was das Arbeits- und Sozialverhalten fordert, weil3
Schulberater und Buchautor Detlef Trabert. Der Diplom-
Padagoge erklart unterhaltsam und anschaulich, wie die
Arbeitshaltung gestarkt und und ein respektvolleres Mit-
einander geférdert werden kdnnen. Er gibt viele prakti-
sche Tipps fur den Lern- und Unterrichtsalltag, die sofort
umgesetzt werden kdnnen. Dipl.-Pad. Detlef Tréabert

Wann? Mittwoch, 27. Sept. 2023, 18.00 Uhr
Wo? Aula des Franziskaneums Meil3en
Eintritt? Ja oder frei?

>> Der Blchertisch des Referenten ist ab 17.30 Uhr zugéanglich! <<

Buchveroffentlichungen von Detlef Trébert:

Detlef Tribert

- Konzentration — der Schlissel zum Schulerfolg (MEDU Verlag)
- Schulerfolg ist lernbar. Erziehungsgeschichten u. Sachtexte (MEDU V.)
@ - Rechtschreibtraining mit der Schubs®-Methode (MEDU Verlag)
= - Mehr Freude am Lernen! So motivieren Sie Ihr Kind (MEDU Verlag)
- Das 1x1 des Schulerfolgs (Beltz)
- Ist das mein Kind oder Ihres!? — Erziehungsgeschichten um Kinder
von null bis sechs Jahren (MEDU Verlag)
Konzenfration-  _ Das Jahr vor dem Schulstart (MEDU Verlag)

der Schlissel
zum Schulerfolg

I | 8



lhre Schule

x-Straf3e 11, 12345 Y-Stadt
Tel.: 012 34/56 78

Herzliche Einladung zu zwei Veranstaltungen
mit Schulberater und Autor Detlef Trabert

1) Vortraq: Jetzt konzentrier’ dich endlich mal! -
Konzentrationsforderung in Elternhaus und Schule

»,Nun pass' aber mal auf!“ — ,Gestern hast du es doch noch gekonnt!“ — ,Mein Gott, jetzt
konzentrier' dich doch endlich mal!“ Klagen Uber die schlechte Konzentration von Schile-
rinnen und Schulern fuhren die ,Hitparade der Lernprobleme® sowohl von Eltern als auch
von Lehrkraften an. Schulberater und Autor Detlef Trabert erklart, was Konzentration ist
und wie sie verbessert werden kann. Er vermittelt praktische Tipps fur Hausaufgaben und
Lernen wie auch fur den Unterrichtsalltag, die sofort umgesetzt werden kdnnen.

Wann? Termin, Uhrzeit (???)

Wo? Ort, Raum (??7?)

Eintritt? € x,- (??77?)

Der Buchertisch des Referenten ist ab [eine %2 Std. vorher] zuganglich

2) Hausaufgaben, Uben, Lernen —
So unterstitzen Eltern den Schulerfolq

Im Workshop 6ffnet Schulberater Detlef Trabert seine , Trickkiste®:
e Konzentrationstipps

e Motivationstipps

e Uben mit allen Sinnen und Bewegung

Alle Fragen der Teilnehmer/-innen werden beantwortet werden!

Wann? Folgender Vormittag, 9-12 Uhr

Wo? Ort, Raum (???)
Kosten? Teilnahmegebuhr € 25,-- (Elternpaare: 35,--)
(Anmeldung unbedingt erforderlich!) Dipl.-P&ad. Detlef Trabert

(Bitte abtrennen und im Schulsekretariat (???) abgeben.)

Verbindliche Anmeldung: Hiermit melde ich mich verbindlich fur die Teilnahme am Workshop
,Hausaufgaben, Uben, Lernen — So unterstiitzen Eltern den Schulerfolg“ mit Detlef Trabert am
XX.XX.20xx von 9.00 — 12.00 Uhr in der Z-Schule Y-Stadt an. - Die Teilnahmegebuhr von € 25,-
(Elternpaare: € 35,-) werde ich am Veranstaltungstag bar bezahlen.

Name, Klasse, Anschrift, Tel.-Nr. (bitte in Druckschrift):

Datum, Unterschrift:




